


Pro¢ tenhle seznam otazek vznikl

Prodej domova neni jen ,obchod s bytem ¢i domem?®.
Je to velky Zivotni krok, ktery Casto provazi emoce, vzpominky,
obavy i ocekavani.
Vybérem realitniho makléfe vlastné rozhodujete o tom, komu
svérite:

e svUj domov

e SVé penize

e i svuj klid a ¢as.
Ve své praxi se ¢asto potkavam s lidmi, ktefi mi fikaiji:
.Kdybych tenkrat védél(a), na co se makléfe zeptat, tu smlouvu
bych nepodepsal(a).”
Prala bych si, aby podobny seznam méli v ruce dfiv. Proto jsem

vytvorila tenhle prakticky checklist, aby vadm pomohl citit se pfi
vybéru maklére jistéji a v bezpeci.

Pro koho je tenhle seznam otéazek

Tenhle materidl je pro Vas, pokud:
e viastnite byt nebo ddm v Ceskych Budg&jovicich a okoli,
e zvaZujete prodej ted nebo v blizké dobég,
e chcete mit jasno, komu svuj domov svéfite, a rozhodovat se v
klidu.



Jak tenhle seznam otazek pouzivat

Tenhle checklist je tu proto, abyste se pri vybéru makléfe citili
jistéji.

MUzZete si ho projit doma v klidu u kavy, u stolu, kde Vam je
dobfe a poté si ho vzit s sebou na schltizku s makléfem.

Vytisknéte si tento seznam otazek nebo si ho oteviete v mobilu.
At ho mate po ruce pfi schlizce s makléfem.

Vyberte si jednoho az dva makléFe na osobni schiizku.
IdedIné takové, kteri Vas zaujali svou prezentaci nebo
doporucenim.

Ptejte se podle otazek v jednotlivych bodech.
Nemusite se drzet pfesného poradi — dulezité je, abyste na
konci méli ve vSem jasno.

PiSte si odpovédi i svoje pocity.
Pozn@dmky Vam pomohou rozhodnout se, kterému makléfi svuj
domov svérite.

Je naprosto v poradku dat si Cas.
Nemusite podepsat smlouvu hned na prvni schuzce.
Klidné si nechte den nebo dva na to, abyste si v hlavé i v srdci
ujasnili, s kym se citite nejbezpecnéji.



12 véci, které si ovéFit, nez makléri
svéFite prodej svého domova

1. Zkusenosti maklére v daneé lokalite
Kolik nemovitosti podobnych té Vasi prodal(a) v poslednich
letech v Ceskych Budg&jovicich nebo v Jihoceském kraiji?
MakléF, ktery znd mistni trh, 1épe odhadne redlnou cenu i
poptavku.
Zeptejte se:

e MuZete mi ukdzat prodané nemovitosti v okoli?

e Jak dlouho se prodavaly a za jakou cenu?
Zpozornéte, pokud:

e odpovida jen obecné

e neumi uvést konkrétni priklady

e nebo rychle méni téma.

2. Zpusob komunikace
Jak a jak Casto se spolu budete behem prodeje spojovat?
Dobry makléf Vas nenechd v nejistoté a dava Vam zpravy
pravidelné.
Zeptejte se:
e Jak €asto od Vas dostanu informace o prubéhu prodeje?
e Jakym zplsobem spolu budeme miuvit (telefon, e-mail,
WhatsApp...)?
Zpozornéte, pokud:
e fikda jen ,néjak se domluvime®,
e pusobi netrpélive, kdyz se ptate, nebo je z ngj citit, ze na
Vas nebude mit moc cas.



12 véci, které si ovéFit, nez makléri
svéFite prodej svého domova

3. Prezentace nemovitosti
Jak konkrétné bude maklérf Vasi nemovitost prezentovat?

Kvalita fotek, videi a textu ma velky vliv na to, kolik zadjemcu se
ozve.

Zeptejte se:
e Budou fotky délané profesionalnim fotografem?
e Nabizite také video prohlidku, 3D scan nebo pudorys?
e Kde vSude bude inzerat zverejnény?
Zpozornéte, pokud:
e prezentaci zleh&uje (,stadi par fotek mobilem®),
e nema zadné ukazky svoji prace
e nebo se vymlouvg, zZe ,to dneska uz neni potreba”.

4. Strategie stanoveni ceny
Jak maklér navrhne nabidkovou cenu Vasi nemovitosti?
Pfilis vysokd cena muze prodej zbyte¢né protahovat, pfilis
nizka Vas pripravi o penize.
Zeptejte se:

e 7 Ceho budete vychdzet pfi nGvrhu ceny?

e Pracujete s trznimi daty a podobnymi prodeji v okoli?

e Jak budete postupovat, kdyz se dlouho nikdo neozve?
Zpozornéte, pokud:

e bez pfemysleni slibi ,nejvyssi cenu na trhu*,

e nemd Zadna konkrétni data ani srovnani

e nebo Vas hned tlaci do rychlého zlevnéni bez vysvétleni.
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5. Smlouva a jeji podminky
Jak bude vypadat nase smlouva a co z ni pro me presne plyne?
Smlouva by méla chranit Vas i maklére a byt srozumitelna.
Zeptejte se:
e Jak dlouho smlouva trva?
e Co se stane, kdyZ nebudu spokojeny/é@ a budu chtit
spolupraci ukoncit?
e Co presné je ve smlouvé napsano, ze pro me budete délat?
Zpozornéte, pokud:
e maklér tlaci na okamzity podpis,
e smlouvu Vam nechce poslat pfedem k prostudovani
e nebo zlehCuje Vase dotazy typu ,to nereste, to je jen
formalita”.

6. Exkluzivita
Pro¢ doporuéujete (nebo nedoporudujete) exkluzivni smlouvu?
Exkluzivita muze byt vyhodnd, pokud maklér opravdu
intenzivné pracuje pro vas — ale nesmi to byt past.
Zeptejte se:

e Co pro mé exkluzivita konkrétné znamena?

e Jaké vyhody z ni budu mit ja jako prodavajici?

e Co se stane, kdyz budu chtit spolupraci ukoncit driv?
Zpozornéte, pokud:

e slySite jen ,jinak to nejde” bez vysvétleni,

e ve smlouve jsou vysoké sankce za ukonceni spoluprace

e nebo maklér nedokdze srozumitelné fict, v cem je

exkluzivita vyhodnd pro Vas.
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9. Postup p¥i prodeji — krok za krokem
Jak bude vypadat cely proces od podpisu smilouvy az po
predani klicu?
Kdyz vite, co Vas Cekd, citite se klidnéji a mate nad celou situaci
vétsi kontrolu.
Zeptejte se:

e Jaké kroky nds cekaji po podpisu smlouvy?

e Jak budete postupovat pfi prohlidkdch a jedndni s

kupujicimi?

e Jak Casto mé budete informovat o tom, co se dégje?
Zpozornéte, pokud:

 odpovédi jsou velmi vagni (,n&jak to zafidime”),

e nemdte jasno, co bude nasledovat

e nebo makléf pusobi, ze podrobnosti ,neni potreba resit".

10. Reference a dlvéra
Jaké mda maklér zkuSenosti a co o ném fikaji predchozi klienti?
Reference hodné napovi o tom, jak pracuje i jak komunikuje.
Zeptejte se:
e Mdate hodnoceni nebo doporuc¢eni od klientu (web, Google,
socidlni sit&)?
e MuzZete uvést priklad prodeje, ktery byl slozitéjsi, a jak jste
ho vyfesil/a?
Zpozornéte, pokud:
e maklérf nemad zaddné dohledatelné reference,
e hodnoceni pusobi podezrele ,dokonalé”, ale bez
konkrétnich pfibéhu
e nebo je na otdzky ohledné referenci viditelné podrazdény.
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11. Casové kapacita a dostupnost
Md& makléf na prodej Vasi nemovitosti opravdu prostor?
Makléf, ktery ma zakdzek prilis mnoho, nemusi mit ¢as vénovat
se té vasi naplno.
Zeptejte se:

e Kolik zakazek ted aktudlné resite?

e Jak rychle obvykle odpovidéate klientum?

e Co se stane, kdyz vas nezastihnu?
Zpozornéte, pokud:

e makIléF pusobi neustdle pretizené a ve stresu,

e nedokdze fict, kdy se vdm ozve,

e nebo slibuje ,vSechno zviddnu”, ale bez konkrétniho planu.

12. Vas pocit z osobniho setkani
Jak se vedle maklére citite? Umite si predstavit, ze s nim
budete fesit i nepfijemné véeci?
Papirové muze byt vse v poradku, ale Vas vnitini pocit je stejné
dulezity.
Zeptejte se sami sebe:
e Citil(a) jsem se b&hem schizky v klidu?
e Méla jsem prostor ptat se na vSe, Cemu nerozumim?
e Mluvil makléf s respektem o mné, o kupuijicich i o ostatnich
maklérich?
Zpozornéte, pokud:
e citite tlak na okam?zity podpis smiouvy,
e bojite se zeptat na ,hloupé&” otazky,
e nebo Vadm v hlavé blika: ,Néco mi tady nesedi.”



A codal?

Doufdm, ze VGm tenhle seznam otdzek pomohl ujasnit si, na co
se pfi vybéru makléfe zamérit.

Kdyz vite, na co se ptat, muzete se rozhodovat v klidu a stét si za
svym rozhodnutim.

Pamatujte:
e mate prdavo se ptat na vsechno, cemu nerozumite,

e mate pravo vzit si €as na rozmyslenou,
e mate prévo sveéfit svuj domov jen nékomu, z koho mate

dobry pocit.

Chcete probrat Vasi konkrétni situaci?

Pokud zvaZujete prodej nemovitosti v Ceskych Budéjovicich a okoli
a chcete si v klidu ujasnit, jaké mate moznosti, nabizim Vam:

nezavaznou 20-30 minutovou konzultaci zdarma.

MUzeme spolu probrat napfiklad:
e jestli je ted pro Vas vhodny ¢as na prodej,
e jak premyslet o cené Vasi nemovitosti,
e jak nastavit spolupraci s makléfem tak, abyste se citili
bezpecne.

MUZete se mé zeptat na cokoliv — i na véci, které se Vam zdaiji
~hloupé”.

V realitdch zadné hloupé otdzky neexistuji. Jsem tu od toho, abych
vVam vse vysvétlila lidsky a srozumitelné.

Ozvat se mi mizete podle Gdaju na dalsi strané.



Chcete si o Vasem prodeji v klidu
popovidat?

Ivana Hajkova
certifikovand realitni maklérka, CRM ISO 17024
% RE/MAX Dynamic
ZmEn® 606627838
recemey % ivana.hajkova@re-max.cz
— & www.ivanahajkova.cz

0 Naskenuijte QR kod a prejdete na stranku s konzultaci zdarma.




